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КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
Группа компаний “Альфа-Консалтинг” (г. Москва, опыт 12 лет, более 1200 реализованных проектов) предлагает комплексное внедрение CRM Битрикс24 по ценам, указанным в качестве рекомендованных самим вендором – компанией 1С-Битрикс.

Работы по настройке CRM Битрикс24:
1. Аудит бизнеса и покупка Лицензии Битрикс24: 

Аудит бизнес-процессов, определение логики работы CRM-системы. Написание типового технического задания. (2-3 часа работы в офисе компании Заказчика, заполнение брифа по настройке справочников).

– Тариф Команда – 50 068 руб. за 1 год (с нашей партнерской скидкой цена для Вас – 34 500 руб. при покупке от 3-х пакетов внедрения.
- Тариф Компания 100 228 руб. за 1 год (с нашей партнерской скидкой цена для Вас – 64 000 руб. при покупке от 3-х пакетов внедрения.

2. Внедрение пакета БАЗОВОЕ ВНЕДРЕНИЕ для отдела продаж. Стоимость - 19 900 руб. Пакет включает:

· Регистрация CRM Битрикс24

· Приглашение сотрудников в CRM

· Настройка пользователей CRM

· Установка мобильного и десктопного приложения

· Оптимизация карточки лидов, контактов, сделки

· Настройка типовых лидов

· Настройка стадий лидов и сделок

· Входящие телефонные звонки

· Исходящие телефонные звонки

· Заявки по электронной почте

· Практикум по обработке лидов, сделок

· Настройка мониторинга основных показателей

3. Внедрение пакета АВТОМАТИЗАЦИЯ И ПОВТОРНЫЕ ПРОДАЖИ для отдела продаж. Стоимость - 19 900 руб. Пакет включает:

· Создание второго направления бизнеса (мультиворонки)

· Установка прав доступа

· Подключение формы обратной связи

· Подключение открытых линий (автоматическое формирование лидов с сайта, социальных сетей, мессенджеров)

· Практикум по обработке и конвертации лидов, ведение сделок из подключенных каналов

· Автоматическое планирование следующей встречи, звонка или напоминания

· Автоматическое подключение ретаргетинга

· Настройка отчетов CRM
4. Внедрение пакета БИЗНЕС-ПРОЦЕССЫ для отдела продаж. Стоимость - 19 900 руб. Пакет включает:

· Создание бизнес-процессов для отдела продаж

· Интеграция с внешними сервисами настройка дополнительных приложений

· Настройка шаблонов документов

· Контроль сроков обработки лидов/сделки руководителем

· Интеграция дополнительных отчетов для аналитики

· Обучение руководителей и менеджеров Вашей компании в режиме очного тренинга, а также индивидуальных видеоуроков, инструкций

· Техническая поддержка Вашего портала в течение 30 дней после внедрения: все технические вопросы, устранение сбоев, перенастройка

Количество пакетов по внедрению определяет Заказчик. Пакеты могут оплачиваться отдельно.
Увеличение продаж
Для того, чтобы менеджеры не противились внедрению CRM и начали сразу же больше продавать, используя CRM как инструмент улучшения продаж, а не показатель неудобства заполнения и затягивания работы, предлагаем внедрить новую систему мотивации и улучшить навыки продаж у менеджеров с помощью тренингов.
1. Подготовка пакета документов. 

- Разработка и внедрение системы мотивации и KPI (ключевых показателей эффективности, создание пакета документов и локальных актов: Должностные инструкции, Трудовые договоры, Приказы: о мотивации, о дисциплине, о планировании, об учете рабочего времени, Тайм-план менеджеров (поминутный), Положение о подборе кадров, Положение об аттестации сотрудников, Положение о KPI, правила работы менеджеров, коммерческие предложения (2-4), тексты презентаций (1-2). Стоимость – 25 000 рублей.
2. Проведение тренинга «Эффективные продажи». Обучение технологиям продаж (продажи СПИН, гарвардский метод переговоров и пр.), а также знаниям о продукте,  который они будут продавать. Стоимость – 19 000 руб. за один тренинг-день (8 ак. часов)

C уважением, Генеральный директор ГК «АЛЬФА-КОНСАЛТИНГ»

Курц Алексей Викторович 
Для контактов: (моб. тел.: 8 987 0091 777)
